Direccion: Avda. 238 n2 93 La Cafiada (VALENCIA)

Teléfono: 96 132 37 38 Moévil: 615352201

Lugar y fecha de nacimiento: Valencia, 21 de Septiembre de 1975
Permiso de conducir: B-1, vehiculo propio.

Correo electrénico: alejandro@intelectiva.es

MBA en Marketing y Direccion de Empresas (Octubre 2004)
ESIC Valencia

Licenciado en Ciencias de la Informacion. (Julio 1998)
CEU San Pablo. Universidad Politécnica de Valencia.

Profesor en cursos sobre:

Herramientas 2.0 para la empresa. (varios cursos de 10 a 30h)
Marketing Digital. (varios cursos de 10 a 40h)

¢Como crear mi propio entorno de Vigilancia Competitiva y tecnoldgica con herramientas gratuitas?
(varios cursos de 10 a 30h)

Redes sociales en la empresa Internet. (varios cursos de 12 a 20h)
Herramientas para el intercambio fluido de informacion. (20h)
Uso de las Redes Sociales para la busqueda de empleo (30 horas)

Inteligencia Competitiva: Como sistematizar la Informacion Estratégica del Entorno en las
organizaciones (varios cursos de 12h)

La Inteligencia Competitiva en el Dia a Dia de la Empresa. (varios cursos de 8h)

Software bdsico de uso diario para aplicaciones de investigacion en World Wide Web. (varios cursos de
4.a20h)

Busquedas en Internet mds eficientes (cursos de 12h)
Cémo conseguir automdticamente la informacion que necesitas(cursos de 12h)
Investigar en Internet profesionalmente(cursos de 125h)

Disefio Asistido por Ordenador. (cursos de 20h)

Conferenciante en jornadas sobre:

Innovacion, herramientas 2.0 para las empresas, innovacion en marketing, vigilancia estratégica, marketing en
empresas y Disefio Emocional. Profesor en cursos de Creatividad y Vigilancia Estratégica, Geoposicionamiento,
e-mail marketing.


http://www.infocenter.es/archivos/3_Edicion_Curso_On_Line_IC.pdf
http://www.infocenter.es/archivos/3_Edicion_Curso_On_Line_IC.pdf
http://www.infocenter.es/archivos/Programa_Curso_On%20Line_La_IC_en_el_Dia_Dia_Empresa.pdf
http://www.infocenter.es/archivos/Programa_Curso_On%20Line_Soft._Basico_Uso_Diario.pdf
http://www.infocenter.es/archivos/Programa_Curso_Modular_On_Line-BUSQUEDAS_EN_INTERNET_MAS_EFICIENTES.pdf
http://www.infocenter.es/archivos/Programa_Curso_Modular_On_Line-COMO_CONSEGUIR_AUTOMATICAMENTE_LA_INFORMACION_QUE_NECESITAS.pdf
http://www.infocenter.es/archivos/Programa_Curso_Modular_On_Line-INVESTIGAR_EN_INTERNET_PROFESIONALMENTE.pdf

Asistencia a Cursos, Seminarios y Jornadas profesionales sobre diferentes tematicas como; Creatividad,
(30h), Innovacion en la empresa (30h), management (30h) , vigilancia tecnoldgica (10h), vigilancia estratégica
(15h), Marketing (30h), Marketing en Internet (10h), coaching (10h), Internet y Redes Sociales (15h),
Publicidad Below the Line (15h), networking (10h), procesos textiles (20h), Merchandising, (20h) y Disefio
Emocional (10h)

INTELECTIVA SOLUCIONES INNOVADORAS S.L.
Marzo 2011- Actualmente

SOCIO DIRECTOR — CONSULTOR ESTRATEGICO - FORMADOR

INTELECTIVA SOLUCIONES INNOVADORAS es una Consultoria Estratégica en diversas areas cuyo
objetivo consiste en dar servicio a otras empresas y entidades a través de soluciones, tanto técnicas
como tecnoldgicas, de caracter innovador.

Entre sus actividades se encuentran dar asesoramiento, formacién y soluciones de calidad en temas
de gestidon empresarial, herramientas de gestién de proyectos, inteligencia competitiva, vigilancia
tecnoldgica, marketing, tecnologias de la informacion, recursos humanos, mejora de productividad,
estrategia, reingenieria de procesos, mejora de la competitividad.

e Formacion en nuevas Tecnologias, vigilancia estratégica y herramientas de Internet. Como
formador doy cursos de Vigilancia Estratégica a través de Internet, de Herramientas de mejora de
eficacia en la empresa a través de herramientas de internet gratuitas, realizacion de pdginas web,
Redes Sociales (iniciacion y estrategia), y marca personal o reputacion on line de la empresa en
internet.

ATEVAL (Asociacion Textil Valenciana) — RED i-CREO ( Generalitat Valenciana)
Mayo 2007- Marzo 2011

MARKETING - INNOVACION

La Generalitat Valenciana creé en 2007 una red de expertos junto con las Asociaciones sectoriales con
el propdsito de obtener informacidn de cada uno de los sectores mds importantes de la Comunitat y
asi proponer oportunidades de I+D+i en las empresas valencianas.

Dentro del Sector Textil, actio como agente o gestor de innovacién en procesos de comercializacién y
marketing. Ademas soy responsable del Marketing y Comunicacién de ATEVAL.

INNOVACION. (Labor como i-CREO del Sector Textil)

e Fomento de la innovacion y la competitividad en las empresas pertenecientes a la asociacion.
Responsable de la innovacion en el Sector Textil en el apartado comercializacion y marketing.
Coordinacion e intervencion en proyectos de innovacion, planes de mejora competitiva, desarrollo
de nuevos productos y nuevas oportunidades de negocio en empresas del Sector Textil.

e Responsable del Proyecto de Vigilancia Estratégica del Sector Textil en ATEVAL. Proyecto de 2
afios en el que se ha desarrollado un proceso de Vigilancia Estratégica y Tecnoldgica primero para
la Asociacion (traspasando toda la informacion a los Asociados) y luego para empresas Asociadas
individualmente mediante un proyecto. Participacion en la elaboracion del Informe "Vigilancia
Estratégica Mensual”. Conferenciante en jornadas de difusion del proyecto.

e Responsable del Proyecto Diseiio Emocional en el Sector Textil. Investigacion y Desarrollo de la
primera investigacion en empresas textiles sobre el Disefio Emocional. Se realizé en primer lugar
una investigacion sectorial para saber qué beneficios podria ofrecer para después realizar el
proyecto con empresas y productos textiles. Conferenciante en jornadas de difusion del proyecto.

e Responsable de Proyectos de Innovacion y Desarrollo sectoriales. Elaboracion de memorias
técnicas de I+D+i para proyectos para la Generalitat y Planes de Competitividad en Empresas.

e Portavoz de la Red intersectorial i-CREO. Responsable dentro de la Red del Proyecto intersectorial
“Comunitat Valenciana Comunidad del nifio”. Creacion Plan de Comunicacion de la Red i-CREO.



Asistencia a cursos, foros, jornadas, y ferias sobre innovacion y transferencia tecnoldgica.
Participacion y organizacion de cursos, jornadas y proyectos de dinamizacion de la innovacion
autondémicos y europeos. Conferenciante en jornadas de difusion de la Red.

RESPONSABLE DE MARKETING Y COMUNICACION EN ATEVAL

e Responsable de Marketing de la Asociacion. Creacion de un Plan de Comunicacion tanto externa
como interna. Participacion y organizacion de cursos y jornadas (Mds de 40 jornadas y hasta 150
asistentes).

e Publicidad y Promocion de todos los servicios de ATEVAL. Creatividad de la imagen de la
comunicacion de la asociacion en todos los actos. Coordinacion de la imagen corporativa.
Comunicacion de Nuevos Servicios y Departamentos.

e  Responsable de Comunicacion de la Asociacion Textil Valenciana. Comunicacion con todos los
agentes relacionados con la Asociacién (medios de comunicacién, Asociados, colaboradores y
empresas con convenios suscritos con la Asociacion). Puesta en marcha y disefio del newsletter del
drea de Innovacidn, “Boletin i-CREO”.

e Responsable de la Revista de la Asociacion AT News. Puesta en marcha del proyecto y realizacion
de 10 numeros de la revista que es referente en informacion textil con mds de 80 pdginas de
informacion sectorial. http://es.calameo.com/read/000064299f0b641f1b61c

GRUPO BdB. CENTRAL DE COMPRAS Y SERVICIOS. (Mayo 2005- Abril 2007)

RESPONSABLE DE MARKETING
Grupo de Almacenes de Materiales para la Construccidon. Central de Compras del sector de la
Construcciéon que a nivel nacional cuenta con 68 almacenes asociados y tiene su sede en Valencia.

e Responsable de Marketing. Coordinacion de la imagen Corporativa de la marca BdB, en la Central,
en productos propios y en todos los establecimientos asociados. Publicidad en Prensa, folletos y
revistas de nuestros productos. Cursos de Merchandiser a los Asociados. Creacion nueva Web
corporativa. Captacion de nuevos asociados.

e Comunicacion interna y RR.PP. con los Asociados. Desarrollo y puesta en marcha de la revista
interna del Grupo. Organizacion de eventos corporativos; ferias y convencién. Organizacion de
eventos ludicos de la central y junto a proveedores (mds de 120 asistentes)

CORTINAJES BONISA S.L. (1999-2003)

TECNICO DE MARKETING.

Empresa Familiar con 3 puntos de venta en Valencia dedicada al comercio minorista, asi como a
grandes cuentas como hoteles, teatros y residencias. En ella realicé mis primeros pasos en
comunicacién siendo el responsable de las acciones de publicidad de la empresa asi como la imagen
corporativa de la empresa

INDUSTRIAS QUIMICAS NABER. S.A. (1998)

ADJUNTO A DIRECTOR DE MARKETING.

Empresa multinacional, con mas de 250 trabajadores, dedicada a la fabricacién y comercializacién de
pinturas, lacas y barnices. En ella realicé acciones de comunicacidon externa, mejora de la imagen
corporativa, investigacion de mercado y asistencia a ferias.

http://alejandromelero.es
Web/Blog que desglosa informacién relevante para la empresa sobre internet y herramientas 2.0 asi como
una descripcidn de mi trabajo como formador y las conferencias a las que he asistido.

http://espaciodelainnovacion.es

Blog de innovacidn y creatividad sobre los ultimos productos e investigaciones y que busca hacer reflexionar la
lector sobre los cambios que se producen y que nos van a traer nuevas oportunidades en nuestras empresas.


http://es.calameo.com/read/000064299f0b641f1b61c
http://alejandromelero.es/
http://espaciodelainnovacion.es/

PROGRAMA NIVEL

Herramientas de Internet Experto

Marketing on line y Herramientas 2.0 Experto

Ofimadtica Experto

Photoshop y Freehand Avanzado
Lectura Conversacion = Escritura

Inglés Medio Medio Medio

Valenciano | Avanzado Medio Avanzado



