
Técnicas para  
Persuadir e  Influir  
Positivamente.

Morfopsicología y 

Comunicación no verbal Científica
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Observar



Comunicar



Observaradecuadamente  

y

Comunicar eficazmente



Observaradecuadamente  
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Comunicar eficazmente



Observaradecuadamente  

y

Comunicar eficazmente
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• Un Estafador

• Un Millonario

• Un Futbolista

• UnActor

• Un Asesino enserie

• Un PremioNobel
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Racional

Límbico

Reptiliáno



Morfopsicología



François  

Jacob,

Nobel

de Medicina  

en 1965



?



Robert LeroyParker  

(1866-1908).

Ladrónde  

trenes y  

bancos



BernieMadoff

Estafador

?



¿Cómo negociaríaiscon  

cada una de estas  

personas ?





¿Cómo eres tú…., ytu

compañero/a de al lado?



Dilatado Retraído

ElMarco



?



¿Cómo eres tú…, ytu

compañero de al lado?







Dos ladosDerechos Dos ladosIzquierdos



Lado  

Derecho

Racional

Control

Exterior

Emocional

Espontáneo

Elyo

Lado  

Izquierdo

“Alejamiento” “Acercamiento”



Palabras

Números

Lógica

Procesos

Arte

Música

Crear

Sentimientos





Hitler le dio su palabra a  

Chamberlain de No invadir  
Checoslovaquia

La Segunda Guerra  

Mundial



Después de este encuentro…. Chamberlain le escribe

a su hermana:

“….pese a la dureza y crueldad que me pareció ver  

en su rostro, tuve la impresión de que podía confiar  

en ese hombre si me daba su palabra de honor.”



Hombros



No Falso



Si / No



Hombros
Cabeza



Pestañeos
Quita la  

mirada

No Falso



Quita la  

mirada

No Falso

Pestañeo



Deglución



Deseo deSer  

Importante





Permite que la idea sea de la otra  

persona



3

Palabras  

Milagrosas









Hay otra más

........



Tu  

Nombre



Pasaré una sola vez por este camino,  

de modo que cualquier bien que pueda 
hacer o cualquier cortesía para con 

cualquier ser humano, 
que sea ahora, 

no  la dejaré para mañana,  

porque nunca más 
volveré a pasar por aquí”

Viejo Proverbio



Observaradecuadamente  

y

Comunicar eficazmente



Estudio de la Universidad deChicago

Lo que más le importa a la gentees…

Su Salud

Cómo gustar a los demás  

Cómo llevarse bien conellos

Cómo persuadirles einfluenciarles



Máster  

Comunicació

n  no verbal  

Científica
(enero2019)

2.950euros
5plazas

1.950euros

noverbal.es 

fundeun.es



• El Máster tiene una duración total de 335 horas:

• 114 horas CLASEPRESENCIAL

• 50 horas prácticas en Aula virtual fotografías y  
videos training.

• 150 horas Tesis privada fin de cursoTFM

• 16 horas de Tutorización.

• 5 horas distintas pruebas ON-LINE

• Apuntes PDF de las distintas sesiones.

TODOS LOS MARTES DE 15:30 A20:30



Máster  

Comunicació

n  no verbal  

Científica
(enero2019)

2.950euros
5plazas

1.950euros

noverbal.es 

fundeun.es



Gracias



¿Te ha parecido interesante?

¿Quieres saber más…?
Síguenos en Redes Sociales y estarás siempre al día de todas nuestras novedades,  

charlas, cursos, talleres, etc..

www.facebook.com/NoVerbal.es

@CnoverbalC  

www.linkedin.com/company/no-verbal/ 

www.noverbal.es

Javier Torregrosa 660,40,97,27  

javiertorregrosa@noverbal.es

http://www.facebook.com/NoVerbal.es
http://www.linkedin.com/company/no-verbal/
http://www.noverbal.es/
mailto:javiertorregrosa@noverbal.es

