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JORNADA ABIERTA

Presentación

Objetivos:
 Conocer los errores más habituales en el lanzamiento de nuevos productos

y cómo evitarlos.
 Comprender las dimensiones y alcance de la función comercial en la

empresa.
 Dominar la mecánica de formulación de estrategias comerciales que

optimicen los recursos disponibles , maximizando las ventas.

Programa

Ponente:

José María Mateu Céspedes (Consultor de Tradigenia, Profesor de la UPV)

Día, Hora y Lugar

1. Los ingredientes de una estrategia comercial exitosa: algo de ciencia, y
mucho sentido común.

2. Cómo la innovación reestructura el mercado, creando opo rtunidades, y
cómo aprovecharlas.

3. Cómo definir una estrategia comercial que cree valor para nuestros
clientes y nuestra empresa.

Dirigido a:
Empresarios, gerentes, directivos de PYMEs  (sean o no innovadoras) , personal
comercial y de marketing y futuros empresarios.

Varios meses después de lanzar la aerolínea de bajo coste Easyjet, su creador se
preguntaba por qué tan pocos clientes se habían dejado seducir por los bajísimos
precios de sus billetes. La misma pregunta se hacen miles de emprendedores tras
lanzar al mercado productos innovadores, o basados en prometedoras tecnologías.
La respuesta es clara: no basta con tener un buen producto, o un buen precio, o
ambos. En los saturados mercados actuales, c aptar nuevos clientes requiere de
una adecuada estrategia de comercialización, y de un  uso inteligente de unos
recursos siempre escasos.
Los asistentes a esta Jornada descubrirán, de manera práctica,  cómo convertir sus
innovaciones y/o su oferta tecnológica en objeto de deseo, en algo que los
potenciales clientes quieran comprar. Como dijo Sun Tzu hace miles de años, los
soldados derrotados son aquellos que van a la batalla y luego intentan ganar; los
soldados victoriosos son los que primero intentan ganar y luego van a la batalla.

“Cómo vender productos y servicios
innovadores”

          Jueves 12 de noviembre de 2009

Jueves 12 de noviembre de 16:30 a 20:00 h. Salón de Actos CEEI Valencia

"Proyecto cofinanciado por los Fondos FEDER, dentro del Programa Operativo
FEDER de la Comunitat Valenciana 2007-2013"
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