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SEMINARIOS
EMPRENDEDORES

Miércoles

Informacién por parte del personal especializadd G&EI
Valencia, sobre aspectos técnicos, recursos y haeatas
fundamentales para la creacién de empresas.

Programa Creacion de Empresas
Objetivos basicos:

Factores clave de éxito en un negoc
¢ Coémo financiar proyectos innovador

Plan de Empresa: Aspectos técnicos
Plan de Marketing

Plan de Operaciones/Produccién
Plan de Recursos Humanos
Plan Econdmico-Financiero
Estructura Juridico-Legal
Resumen Ejecutivo

Miércoles, 16 de Diembre de 16:30 a 20:00 |

SEMINARIO PARA LA
CREACION DE
EMPRESAS

las 9:30 h. la Jornada:“La apuesta Europea para
Desarrollo e Innovacién de nuestras empresasjue contard
con la participacion de diferentes expertos en deda
tecnoldgico y de servicios de apoyo a la innovacidurante la
Jornada, se presentaran casos de éxito de pymesadoras.

Ademas, se incluye la Charléinnovas o trabajas” de Dioni
Nespral experto en innovacioén a nivel nacional.

Lugar: Salén de Actos de CEEI Valenciarmacion@ceei.net

Premios a las empresas innovadoras

El pasado 24 de noviembre, se entregaron los e
“Empresas Innovadoras de la Comunidad Valenciana 200
en las categorias d€reacion de Empresay Trayectoria
Empresarial Los premios recayeron en las empresaSB
Tecnologias para la salud y el bienestar S.fapoyada por €
CEEI Valencia)iaboratorios Q-pharma S.Lrespectivamente

Por otra parte,tres empresas CEEfueron galardonadas
los Premios'Valencia Emprende” 2009
Assa S.A.Llogré el primer Premio de “Mujer Emprendedo
Por su parte: Kaparazoom SCVy Setival SCV en las
categorias: “Proyecto Empresarial” y “Gestion Emgarial”.

h. PROSPERO ANO NUEV!

El objetivo de esta hoja
informativa es establecer
una comunicacion con
todo el entorno de
personas y entidades,
sobre el tema de creacion
y consolidacion de
empresas, para informar
de las actividades
previstas en el Foro de
Creacion de Empresas
de cada mes

Diciembre
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JORNADAS ABIERTAS

Jueves

“Estrategias y Negociacion con los
Bancos”

Objetivos:

Conocer el acceso a la financiacién y estructuranttiera de
las empresas.

Definir las relaciones bancarias, desde una pelispd
profesional: transaccional, ronda continua, relaaio.
Preparacién de la estrategia bancaria.
Recomendaciones para negociar.

Evaluacion de las relaciones con el banco: Contrl
seguimiento de las condiciones pactadas.

Programa:

Criterios de seleccion del proveedor financiero
Cémo ahorrarse unos euros negociando con la
banca.

El juego de la negociacion: los 10 mandamientos
del negociador bancario.

El mapa bancario

FIESTAS NAVIDENAS

CEEI Valencia,agradece la colaboracion de todas las
entidades, empresas y de todos aquellos colaboeador
gque han participado en las actividades para fomeata
espiritu empresarial y de apoyo a las empresas
innovadoras de reciente creacion.

Felicitar a todos los emprendedore
gue hayan iniciado o vayan a inicig
su actividad empresarial,
deseandoles a todos
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“Alencia Pare Tecnold gic

#arda. Benjamin Franklin, 12

46950 Patema (walencia)
infommacion foro @eeei.ret

ww cesi-walencia. com  www.ceei.nst
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